
nr ref.: (BDM) 
      

 

„Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych przez firmę Knap Consultants Sp. z o.o. 

w celach niezbędnych dla realizacji procesu rekrutacyjnego 

(zgodnie z ustawą z dnia 29.08.97 o ochronie danych osobowych Dz. U. Nr 133 poz. 883)”. 
 

  

str. 1 
 MEMBER 

Dla naszego Klienta, międzynarodowej Firmy (lidera w swojej dziedzinie) zajmującej się dostarczaniem usług 

serwisowych, szukamy obecnie Kandydatów zainteresowanych pracą na stanowisku: 

BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER 

(BDM) 

Lokalizacja: Warszawa 

Obowiązki: 

• Wyszukiwanie nowych dróg rozwoju firmy, potencjalnych klientów (nisz) na rynku Polskim; 

• Analiza nowego targetingu; 

• Kontakty z Klientami już istniejącymi; 

• Ścisła współpraca z Prezesem; 

• Współpraca z Działem Sprzedaży, Operacyjnym, Technicznym; 

• Współprzygotowywanie ofert sprzedażowych; 

• Działania marketingowe mające na celu wykorzystanie istniejących relacji biznesowych z partnerami firmy; 

• Mierzenie poziomu satysfakcji klientów poprzez cykliczne badania ankietowe; 

• Przestrzegania obowiązujących procedur i instrukcji systemów zarządzania jakością i środowiskiem; 

Wymagania: 

• Wykształcenie wyższe (techniczny kierunek studiów będzie atutem); 

• Min. 2-3 lata pracy jako BDM lub KAM lub Sales Representative w firmie IT/Telco/Tech/Med.; 

• Doświadczenie w sprzedaży usług serwisowych będzie atutem; 

• Bardzo dobra znajomość języka angielskiego; 

• Kreatywność oraz umiejętność szybkiego wynajdywania oraz kojarzenia potrzebnych faktów/informacji; 

• Nastawienie na realizację celów sprzedażowych i wyznaczonych zadań; 

• Przedsiębiorczość, samodzielność, inicjatywa w działaniu; 

• Umiejętność analitycznego myślenia i budowania konkretnego przekazu werbalnego; 

• Silna motywacja do pracy, entuzjazm, energia w działaniu; 

• Dojrzałość emocjonalna; 

• Potencjał w zakresie umiejętnego i efektywnego wykorzystania zasobów firmy w ramach niestandardowych 
projektów; 

• Umiejętność pracy projektowej; 

• Znajomość oraz rozumienie procesów sprzedażowych, znajomość procedur przetargowych będzie atutem; 

• Umiejętność budowania trwałych relacji biznesowych z Klientami; 

• Otwartość na nowości techniczne. 

CV ze zdjęciem w języku polskim prosimy przesyłać bezpośrednio na adres: 

justyna.paluch@knap.biz.pl 

W tytule wiadomości prosimy wpisać nr referencyjny (BDM). Gwarantujemy dyskrecję; Zastrzegamy sobie możliwość 
kontaktu jedynie z wybranymi osobami;  

Prosimy o zamieszczenie w CV następującej klauzuli:  


