.V’ KN AP nr ref.: (SALP3)

CONSULTANTS

Dla naszego Klienta, miedzynarodowego koncernu medycznego, szczycgcego sie zgranym zespotem, wysokimi

standardami pracy, etyka, poszukujemy obecnie Kandydatdw zainteresowanych pracg na stanowisku:

Service Account Leader
(SALP3)
Lokalizacja: Poznan

Obowiazki:

. Pozyskiwanie nowych Klientdw oraz utrzymywanie istniejgcego port folio Klientdw;

«  Tworzenie ofert oraz przygotowywanie wycen kontraktow (dot. pakietu serwisowego);

«  Prowadzenie skutecznych negocjacji sprzedazowych;

«  Utrzymywanie oraz rozwijanie wiedzy na temat wtasnych produktdw oraz oferty konkurenciji;
- Dbanie o satysfakcje Klienta oraz rozwoj dtugoterminowych relacji;

«  Opracowywanie strategii rozwoju wspodtpracy dla Kluczowych Klientdw;

- Wspdtpraca z Dziatem Sprzedazy Sprzetu oraz Dziatem Marketingu.

Wymagania:

« 3 letnie doswiadczenie zawodowe w obszarze sprzedazy; udokumentowane sukcesy sprzedazowe;
«  Motywacja do pracy i nastawienie na osigganie celéw;

«  Silna osobowos¢;

«  Zdolnos¢ do budowania trwatych relacji biznesowych;

«  Przedsiebiorczos¢ i samodzielnosé;

«  Dobra komunikatywna znajomosc¢ jezyka angielskiego;

«  Wyksztatcenie min. licencjackie.

Koncern jest liderem rynkowym, dba o wysokie standardy pracy i rozwoj swoich pracownikow.

CV ze zdjeciem zainteresowanych kandydatéw w jezyku polskim prosimy przesytaé bezposrednio na adres:
patrycja.pieta@knap.biz.pl
W tytule wiadomosci prosimy wpisac nr referencyjny (SALP3). Gwarantujemy dyskrecje; Zastrzegamy sobie

mozliwos¢é kontaktu jedynie z wybranymi osobami;

Prosimy o zamieszczenie w CV nastepujgcej klauzuli:

+Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych przez firme Knap Consultants Sp. z o0.0. o
w celach niezbednych dla realizacji procesu rekrutacyjnego X
(zgodnie z ustawg z dnia 29.08.97 o ochronie danych osobowych Dz. U. Nr 133 poz. 883)".
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